Presentatievaardigheden en -technieken

In twee dagen leert u aan de hand van een vooraf door uzelf
opgestelde presentatie om te gaan met verschillende
presentatiemiddelen. Gebruik maken van humor, anekdotes of
verhalen zullen uw boodschap kracht bijzetten. Aan het eind van het
programma maakt u een spraakmakende presentatie over uw eigen
bedrijf.

Verkopers, accountmanagers en afdelingshoofden die regelmatig een
professionele presentatie moeten verzorgen.

Presentaties die aanspreken!!

De training zal vooral praktisch van aard zijn: theorie wordt
afgewisseld met discussie, oefeningen, films en video-rollenspellen.

e U leert aan de hand van een vooraf door uzelf opgestelde
presentatie om te gaan met de verschillende presentatie middelen.
Deze presentatie gaat over een onderwerp naar keuze.

e Tijdens de training wordt vooral ingegaan op hoe u als spreker het
publiek kunt boeien.

e Wat trekt de aandacht, op welke wijze houden we deze vast.

e Het gebruik van humor, anekdotes of verhalen om uw boodschap
kracht bij te zetten. Maar kan ik dat ook?.

e Timing, woordgebruik, interactie, vragen, afsluiting, alles wat u kunt
toepassen om een goede presentatie vorm te geven.

e Na de “praktijk en theorie” bereidt u opnieuw een presentatie voor
over uw bedrijf.

e Aan het eind van de training krijgt u met deze voorbereiding de
mogelijkheid uzelf en uw bedrijf zo goed mogelijk neer te zetten.

Locatie
Simon Stevinweg 2A
8013 NB Zwolle*

Aantal deelnemers
Max_12 (involgorde van definitieve
schriftelijke inschrijving).

Data
In overleg

Trainer
Bernhard Nanninga

Follow up

Mogelijkheid voor na-trainingsdag(en).
In-overleg-aan heteinde van de training
te bepalen.

Deze training kan ook ‘in company’
georganiseerd worden.
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Informatie en inschrijvingen:

Valk-& Partners training naarresultaat
Simon Stevinweg 2A

8013 NB Zwolle
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